
DIE 3 SCHRITTE: LINKEDIN 
MARKETING STRATEGIE

Kostenlose 3-teilige LIVE Online-Event Reihe

Experte: Michael Bednorz
• Seit 2018 bei LinkedIn Aktiv

• Hunderte von Kunden gecoacht im Bereich LinkedIn

• Vom „Influencer“ zum LinkedIn Coach

• Erster Anbieter einer LinkedIn Strategie im DACH-Raum

• Freiheitsliebend

"Warum die meisten Menschen LinkedIn in ihrem Business IMMER noch nicht auf dem Schirm haben 
und warum das gerade in 2020 ein großer Fehler ist, da nur LinkedIn über eine Zielgruppe verfügt, die 
sich über Business-Themen austauschen WOLLEN und nicht über ihr Essen, oder ihre Katzenfotos..."



DEINE TRAINER 
Moderator:

Bent Mühürcüoglu
Experte:

Michael Bednorz



DIE 3 TRAININGS IN DER ÜBERSICHT
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UNSERE GEMEINSAME REISE, BIS ZU DIESEM ONLINE 
EVENT ZUM THEMA: LINKEDIN MARKETING

Bent 
Mühürcüoglu

Anfänglich keine Positionierung (Vegan Food Instagram Account) 
Durch Recherche und erste Erfahrungen mit LinkedIn Marketing -  

Spezialisierung auf LinkedIn Marketing Beratung 

Daraus entwickelt eine eigene Strategie zum Thema LinkedIn, die sofort durch 
die Decke gegangen ist… 5000+ Anmeldungen zu den 3 Live-Trainings sind der 

Beweis dafür wie wertvoll LinkedIn wahrgenommen wird! 

Vom Kunden zum Geschäftspartner, da für uns wahnsinnig wertvolle und kompetente 
Strategien sind… 

Das System LinkedIn funktioniert und es ist an der Zeit die Menschen darüber zu informieren

Marcel 
Schlee

Michael 
Bednorz



MEINE REISE:
Experte:

Michael Bednorz

26 Jahre alt aus Bonn
Seit 5 Jahren Online-Unternehmer
Online Marketing schon immer Leidenschaft
Lange auf der Suche nach der Sache die funktioniert
Vieles ausprobiert, oft gescheitert (wie viele Andere)
Am Ende auf eine Sache verlassen: Die eigene Mühe und den 
Willen etwas durchzuziehen…
Dadurch aus Zufall auf LinkedIn gestoßen, nach Umstellung der 
Plattform auf Content-Plattform
Sofort persönliche Erfolge gefeiert, diese dann an schon 
bestehende Kunden weitergegeben
Switch auf LinkedIn-Beratung
Automatisiertes Business durch LinkedIn mit hohen 5-stelligen 
Einnahmen im Monat (Ich möchte damit nicht Angeben, sondern 
Aufzeigen was möglich ist)
Freiheitsliebhaber und Arbeitstier
Richtig Lust auf die nächsten 10 Tage!



NOCH EIN KLEINER RÜCKBLICK

Instagram Account

mit 35.000 Abonnenten

2015 2017
Start in die Beratungs-

Selbstständigkeit

2018-2019
Fokus auf LinkedIn 
Marketing Beratung



NOCH EIN KLEINER RÜCKBLICK

LinkedIn Marketing Vortrag 
bei Divimove in Berlin

Strategie-Meeting in der 
Schweiz: Optimierung Online-

Vertriebskanal auf LinkedIn

2020 2020



NOCH EIN KLEINER RÜCKBLICK

2020 2020
LinkedIn Marketing 

Consulting bei Jäger Direkt
LinkedIn Marketing Consulting 

bei knowhere GmbH



UND NOCH ETWAS GANZ NEUES VOM 15.07.2020…

15.07.2020
Vortrag vor der deutschen Handball-

Liga zum Thema LinkedIn.


Warum erzähle ich euch das? 
Branchentechnisch gibt es keine 

Grenzen für LinkedIn!



WARUM IST DAS WICHTIG:

LinkedIn wird endlich als das 
wahrgenommen, was es ist…

… eine der größten Chancen im 
Online-Marketing seit Jahren!



LASST UNS LOSLEGEN

Das war es jedoch zu mir persönlich, denn hier 
geht es um LinkedIn Marketing und 

nicht stundenlang um mich, wie in vielen 
anderen Webinaren und Online-Präsentationen

…Los geht es mit den Inhalten!



ENTWICKLUNG UND GESCHICHTE

Quelle: https://de.statista.com/

https://de.statista.com/
https://de.statista.com/
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ENTWICKLUNG UND GESCHICHTE

Internationale 
Netzwerkplattform für 

beruflichen Zwecke

2016 HEUTE

Business Social Media Plattform zum 
Netzwerken, Kundenakquise, 

Kooperationen und Kommunikation 
auf Augenhöhe im Business Kontext 



Digitaler 
Lebenslauf, 
Jobsuche, 
Prestige, 
Karriere

Quelle: LinkedIn.com

2016

ENTWICKLUNG, GESCHICHTE & AUSSICHT



Wir spulen ganze 4 
Jahre nach vorne…



Die einzige 
Business 

Social Media 
Plattform

Quelle: LinkedIn.com

2020

ENTWICKLUNG, GESCHICHTE & AUSSICHT



ENTWICKLUNG, GESCHICHTE & AUSSICHT

Werbeplattform 
für die stärksten 

Kontakte, 
Partnerschaften,

Neukunden…

2021+



VERGLEICH DER PLATTFORMEN

Business 
Social Media 

Plattform 

+ Aussicht auf Werbung

Privater 
Austausch

+ Werbe-Plattform

Inszenierte 
Momente


+ Influencer Marketing 
und Werbung
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DIE INTENTION DER PLATTFORM

Es ist wichtig zu verstehen, dass hinter jeder Plattform, jedem Social Media und jeder Idee 
immer eine bestimmte Intention steht. Mit dieser Intention besuchen die Menschen die 
Plattform und suchen immer das eine bestimmte Ziel…

Heute möchte ich dir eine Frage stellen:

Wann ist jemand wohl eher bereit über Business-Themen, Kaufen, oder neue Projekte zu 
sprechen. Wenn er ohnehin schon wegen dieser Themen auf der Plattform ist, oder wenn er 
bei seinem Austausch mit Freunden, oder beim „Ablenken“ überrascht wird und dann eine 
Handlung ausführen soll.

Genau das ist die Magie von LinkedIn, vor allem dann, wenn noch SO WENIGE 
Menschen diese Power nutzen!



DIE INTENTION DER PLATTFORM

Werbeplattform, privater 
Austausch mit Familie und 

„alten Bekannten“
Der User ist auf der Plattform, um 

sich auszutauschen, private 
Kontakte zu pflegen und wird 

durch Unterbrechungsmarketing 
zu Handlungen aufgefordert



VERGLEICH DER PLATTFORMEN
Inszenierte Momente, Models, Katzen/

Essensbilder, Suche nach Anerkennung, 
Inspiration, Die unbekannte Freunding, 

der unbekannte Freund

Der User ist so gut wie ausschließlich 
wegen privaten Bedürfnissen auf dieser 
Plattform! Außer er/sie folgt Influencern 

und lässt sich dort von Marken inspirieren 
und dementsprechend auch zu Käufen 

überreden. Der Business-Kontext ist so gut 
wie gar nicht gegeben, außer in 

Werbeanzeigen.

IG gehört zu Facebook



VERGLEICH DER PLATTFORMEN
Kooperationspartner finden, Kunden generieren, 

Kommunikation auf Augenhöhe im Business Kontext

Der User ist ausschließlich wegen beruflicher Bedürfnisse 
auf dieser Plattform und hat das Ziel dort sich beruflich 

auszutauschen, „business“ zu machen!
WICHTIG: Natürlich gibt es auch bei LinkedIn sehr 

viele Dos und Don’ts die man beachten muss.

Wie soll ein Profil aussehen, wie generiert man „Leads“, mit welcher Strategie 
baut man sein eigenes Business über LinkedIn aus. Genau das schauen wir 

uns die nächsten 10 Tage gemeinsam an



LINKEDIN PROFIL

Profiloptimierung und 
Positionierung der Profile



RICHTIGE WAHRNEHMUNG 

Es spielt keine Rolle, wie gut bzw. 
erfolgreich Du bist mit Deiner 

Dienstleistung/ deinem Produkt. 
Nur, wenn Du es auch über Deine 

LinkedIn Präsenz klar machst, 
wirst Du Ergebnisse erzielen! 



FÜHRUNG

Damit Du Kundenanfragen, Leads und 
Interaktionen durch Deine LinkedIn 
Präsenz generierst, ist Führung ein 

entscheidender Faktor!



FÜHRUNG

In dem Du Dir bewusst machst, worauf es 
wirklich bei Deiner Zielgruppe ankommt!

Wie führst Du nun auf LinkedIn?



LINKEDIN PROFIL

Wichtig: Welchen Eindruck 
möchtest du hinterlassen?



LINKEDIN PROFIL

Stichwort:  
Wahrgenommene Kompetenz



EINFÜHRUNG LINKEDIN PROFIL

Dein Profil ist der erste Kontakt 
mit Deiner Zielgruppe!

Warum ist Dein Profil so wichtig?



EINFÜHRUNG LINKEDIN PROFIL

Präsentiere Dich so, dass Du 
relevant bist für Deine Zielgruppe!

Dein Profil ist gleichzusetzen mit einer Website, jedoch viel klarer:

Wie das im Detail geht schauen wir 
uns Dienstag um 11 Uhr an…



BLICKWINKEL LINKEDIN

Auf Google sucht der Nutzer in der Regel 
nach Dienstleistungen. 

 
Auf LinkedIn sucht er nach Personen.

Wichtig:



BLICKWINKEL ZIELGRUPPE

Hast Du eine Zielgruppe, die nur auf Zahlen/
Daten/Fakten achtet? 

Oder ist Deiner Zielgruppe Deine Geschichte 
und Dein Werdegang am wichtigsten?

Worauf Du achten musst, damit Du den ersten Eindruck so gut 
wie möglich meisterst!



AUFBAU PROFIL
Headerbild

Profilbild

Profil-Slogan

Profil-Info

Profil-Anhänge



UND SO GEHT ES WEITER

Die Struktur ist eigentlich simpel. 

Mache die kleinen Schritte richtig gut und 
werde Stück für Stück sichtbarer auf LinkedIn 

und erreiche dort deine Traumkunden!



UND SO GEHT ES WEITER

Diese nächsten „kleinen 
Schritte“ gehen wir nächsten 

Dienstag den 21.07.2020 um 11 
Uhr gemeinsam!



WICHTIGER MERKSATZ

LinkedIn ist die einzige Plattform, auf der 
Menschen tatsächlich sind, um sich über 

Business-Themen auszutauschen. Wie man es 
schafft sich, sein Produkt, seine Dienstleistung 
dort zu platzieren: Genau das schauen wir uns 

im nächsten Live-Training detailliert an!



ES GEHT WEITER AM DIENSTAG UM 11 UHR, BIS DAHIN 
SCHAU DIR BITTE DIE AUFZEICHNUNG AN!

Bis dahin findest du hier die Aufzeichnung des heutigen Trainings: 

www.bit.ly/linkedin-aufzeichnung1

Achtung : 
Bitte hinterlasse uns dein Feedback zum ersten Training und 

erstelle/bearbeite dein LinkedIn-Profil mit den neuen Learnings

Wir haben auf der Seite unten ein Kommentar-Feld eingebaut
… Dein Feedback ist uns wichtig!



BIS DIENSTAG UM 11 UHR!
Bis dahin findest du hier die Aufzeichnung des heutigen Trainings: 

www.bit.ly/linkedin-aufzeichnung1

Q&A


