+++ Das Coach-Event +++

Starte durch als ,,l ife & Business Coach* und
hinterlasse eine echte Wirkung in der Welt...

Life & Business Coaching in der neuen Welt!

Marcel Schlee, CEO

Seit Gber 20 Jahren Unternehmer

Uber +500.000 Webinar-Teilnehmer

Uber +20.000 Coaching-Kunden

1500 Life & Business Coaches ausgebildet
Coaching seit +20 Jahren

Uber +500.000 € in Coaching investiert




> FUr Menschen, die endlich eine echte Veranderung in ihnrem Leben spuren
mochten...

» FUr Menschen denen es nicht nur reicht zu ,,uberleben'. ..
> FUr Menschen die eine Berufung finden wollen ...

> FUr Menschen die eine grol3e berufliche Chance wahrnehmen maochten,

und so durchstarten wollen ...

» Und generell Menschen die Personlichkertsentwicklung in die Welt tragen

wollen und dabel eine Wirkung hinterlassen ...

S Marcel
chlee




Traumberuf Coach: \Warum deine Einkommensmaoglichkeiten als Coach quasi unbegrenzt sind. Damit hast Du die
Zeit und die finanziellen Moglichkeiten, um dich um deine Familie kimmern zu konnen oder die Welt zu
bereisen.

Gezielte Fragetechniken, um zlgig Resultate fur deinen Kunden zu erreichen und damit deine Kunden dauerhaft an dich zu
binden.

Wie du unterbewusste Barrieren mit Hilfe des Hypno-Coachings 16st, deinen Wert erkennst und das maximum deiner
Moglichkerten lebst.

Wir zeigen In einer Fallstudie, wie du Online-Komponenten in dein Coaching einbaust, um bessere Kundenresultate zu
erzielen.

Der Markt wachst massiv: Steige jetzt in diesen boomenden Markt ein und reite auf dieser Welle bel der du 6 oder /-
STELLIG verdienen kannst und dabel gleichzertig anderen Menschen hilst, ihre Ziele und Traume schneller zu erreichen.

Dein WEG zum Life & Business Coach: Durch die Moglichkerten des Internets und die Moglichkerten der effektivsten
Coaching Methoden auch stark in digitalen Themen als Coach werden!

Und vieles mehr..
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Deine Experten:
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« Mit 17 Jahren orientierungsloser Jugendlicher
« Mit 24 Jahren das erste Mal pleite

« Mit 26 Jahren sechsstelliges Einkommen, geheiratet, Haus gekauft
und auf die Malediven geflogen

 Mit 28 Jahren Vater geworden

 Mit 32 Jahren das zweite Mal pleite (sechsstellige Schulden beim
Finanzamt)

. 3 Jahrige Ausbildung zum Dipl. Hypnotherapeuten
 Online-Studium - Psychopathologie
« Mit 40 Unternehmer, Schlee & Cie, Smart A, World of Upgrades,

. viel Zeit fur Familie, Reisen und Hobbys

1.Teil:
Inhaltlicher
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 Mit 18 Jahren Studium in den Niederlanden (IBM)

 Mit 21 Jahren die erste Firma gegrundet

 Mit 24 Jahren alles aufgeldst (keinen Sinn mehr in dem Ganzen
gesehen)

 Mit 25 Jahren Neuanfang gemeinsam mit Marcel Schlee

« Mit 25 Jahren das Thema Personlichkeitsentwicklung nicht nur aus der
Psychologischen Sicht (3 Jahre Vorlesungen), sondern aus der
Coaching Sicht kennen gelernt

« Mit 30 Jahren leidenschaftlicher Coach im Bereich Online-Business
und Personlichkeitsentwicklung

« Musiker, Leser, HoOrer, Informations-Junkie

o Ich liebe das Leben und die Freiheit es selber zu gestalten

1. Tell:
Inhaltlicher
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Krise+Ghance

Ja L
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Coachi ple trifft auf

Der neue

,Life & Business
Coach”
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Geldfluss = Wirkung:

Qualitdt x Energie x Selbstsicherheit (Glaube)
X Menschen, die man erreicht
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systemisches Wissen

=

Hynnose Goaching

arcel
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systemisches Goaching
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Hypno-Goaching
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Der [tel Coach mag allein fur sich vielleicht imposant klingen, doch ein wahrlich guter
Coach wird sich immer durch die Person hinter dem Titel definieren.

Wer In seinem eigenen Leben noch Irrt und sucht und mehr Wert auf den Titel, als

auf den vermittelten Inhalt legt, ist fUr seine Klienten von keinem grol3en Nutzen. Ein
outer Coach muss Uber ein Selbstverstandnis verfugen.

s ware Ubertrieben zu behaupten, dass ein wahrlich guter Coach alle Antworten auf

qualende Fragen quasl In der Hosentasche mit sich fGhren muss, doch muss er in der
Lage sein, den richtigen Anstol3 fur seine Klienten zu geben.

1.Teil:
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Poch wie geht es weiter?

EMarcel
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1. Markt: 250 Milliarden Umsatz pro Jahr: Der Beratermarkt

59 290
270

, 252

Beratermarkt Weltwelt: Beratermarkt Deutschlana:
23 %
182 176 189

+69%
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2. Markt: 399 Millionen pro Tag: Informations-Markt

-In paar Zahlen, Daten, Fakten und Zitate die dir zeigen wie wichtig dieser Markt ist:

|. Der weltweite E=Learning/Info-Markt wird mit $325 Milliarden
Umsatz pro Jahr in 2025 prognostiziert. (Quelle: Forbes)

2. 98% der Unternehmen planen bis 2021 den Switch auf Weiterbildungen, Uber
das Internet. (e-learning industry - Small Business Trends)

3. Informationsprodukte haben eine 25=-60% hohere Erfolgsrate beim

angfristisen vermitteln von Wissen. (SH!FT Magazin)

4. Die nachste Generation der Kaufer sind mit dem Smartphone und dem
Internet grofl geworden.

5. Der Informationsmarkt ist in den USA jetzt schon mehr als 20 Milliarden Dollar
wert. (Quelle: Statista)

Marcel
chlee




o Facebook Nr. 1 fiir
bezahlte Werbung

o Organische
Reichweite kann
uber LinkedIn und
YouTube erreicht
werden

o Game Changer -
Zielgruppen

o Targeting

o ,laserscharfes”
Targetieren
(Hobbys, Interessen,
Likes, Verhalten,
Status)

o eigene
Zielgruppen
(Homepage,
Landingpage, Video)

o ahnliche
Zielgruppen von FB
(Lookalike)

o Zielgruppen
konnen manuell
uiiber LinkedlIn

gesucht werden

o Eine
Landingpage ist
eine Webseite, die
darauf
ausgerichtet ist,
dass die Besucher
ihre E-Mail-
Adresse oder
Daten gegen
Inhalte
eintauschen

o Wir konnen diese
Seiten innerhalb
von Minuten und
ohne Tech-
Vorkenntnisse
erstellen

o ,,Conversion“-
rate ca. 20-40%

o 5-15 Min. Video
(Alternative Text)

o 40-75 Min. Webinar
(automatisiert)

o Powerpoint -
Screencapture

o Problem
identifizieren und
ansprechen

o Losung anbieten

o ca. 10% der Eintrager
werden einen Termin

anfordern

o Bewerbung!



o Wir schicken unsere
Interessenten auf eine
einfache Umfrage, damit wir
herausfinden konnen, ob sie
fiir die Arbeit mit uns
passen oder nicht

o Wir wollen nicht mit
,Jedermann" telefonieren,
wir wollen sicherstellen,
dass diese Interessenten
unsere Zeit wert sind und
das Potential haben, unsere
Kunden zu werden

o In der Umfrage wollen WIR
bspw. Grundfragen klaren
wie: Geschaftsgrole,
Geschaftseinnahmen, ihr
aktuell grofRtes Problem und
wie engagiert sie sind,
dieses Problem gemeinsam

mit unserer Hilfe zu beheben

o Sobald unsere
Interessenten die Umfrage
abgeschlossen haben,
wollen wir ein Gesprach
fixieren

o Wir konnen ein
benutzerdefiniertes
Termin-Programm
verwenden, damit unsere
Interessenten unsere
aktuelle Verfugbarkeit
sehen und einen Termin
mit uns sofort und ohne
vorherige Kommunikation
vereinbaren konnen

o Das macht es fiir unsere
Interessenten einfach,
einen Termin zu fixieren
und es spart uns eine
Menge Zeit!

o Jeden Tag werden
Termine gelegt
(Automatisiert)

o 30 - 40 Min. via Telefon
/ Skype

o Wir folgen hier einem
bewahrten Prozess und
einem Skript fir die
Durchfiihrung dieser
Anrufe und am Ende
machen wir dem
Interessenten ein
Angebot, mit uns
zusammenzuarbeiten um
unser Kunde zu werden

o Interessenten zu
Kundenca.1/5-1/10



Keine Sorge:

EMarcel
chlee




1. Markt: 250 Milliarden Umsatz pro Jahr: Der Beratermarkt

-
2. Markt: 399 Millionen pro Tag: Informations-Markt

Die grofie Ghance die sich seit 4 Jahren schon
ergibt und erst am Anfang steit...

1. Tell:
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2.

Der Schliussel zum Erfolg:
—lochpreis-Strategien




Die Anfange (aller Anfang ist schwer...)

Xing Training (2010)

e L) Soclal Media (201 1)
v VVebinare + Email-Marketing (2012)

O Avo-Modelle (2014)

O,
n

U
A
[

' Hochpreis-Produkte + Launches (2017)

1.Teil:
Inhaltlicher

Rahmen



Hochpreis-Produkte + Launches (ab 2017)

Das Ergebnis:

Schlee & Cie GmbH Smart A

« Seit 10 Jahren E-Learning & e Seit 3 Jahren
Coaching Produkte « Unternehmensberatung im

« Seit4 Jahren Speziell im Online Marketing
Hochpreis Segment (ca 1000 « Ausbildung zur Smart Agency
Kunden geschult)

—>

Mindsource World of Upgrades

¢ Secit 35 lahren e« Seit 1 Jahr Urlaubsbusiness

« Online Akademie tur « Coaching tir Miles und andere
Personlichkeitsentwicklung Verguinstigungs-Strategien

e Ausbildung zum « Fliegen in First- und
Transformationscoach Businessclass

1.Teil:
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Analyse & Benchmarking

=z

Nutzenanalyse fiir alle Angebote

Bestimmung von Frustrationszielgruppen

Entwicklung von USPs, Angebotsinnovationen

=z

Kompetenzzuweisung

=z

Positionierungsfestlegung

N>
 Beweung
~
Umsetzung
N> x~ ~ x~

Portfolio Preis Vertrieb Kommunikation

System:

Are You A Mavie Bult?

HIN ZU EINEM
DEM DICH NUR
TSCHEIDUNG

GLUCKLICHEREN, ZUFR EREM DU,
EINE EINZIGE SACHE TRENNT: DEINE EN

GRATIS BUCH: SF

FREE Easy E-Book Sales Page FREE Feature Comparison Page

Mobile App Download Page FREE

o= T N vaom mppen he fok 0
™y Werbxng
o= Emajf
e
Affiliates Leadkaut
o] ] Coporsve B
° \ /
) Lead Magneb
Vo =

)

FREE
Komplett \ /Automatisie(bar!!

FREE FREE

Webinar Registration Thank
You Page 2.0

Crowdfunding List Building Facebook Tab Opt-In Page

Sales-Funnel Pool

FREE FREE

Testimonials Sales Page 404 Opt-in Page

FREE

Ultimate Guide Landing Page

el - das will ich mitteilen

Webinar

Wartet nicht und gleich IHREN PLATZ RESERVIEREN
Webinar Registrierung

® Mo, 27.10.14,10:00 Uhr
14,10:00 Uhr
14,10:00 Uhr

"JETZT ANMELDEN

Business-Analyse
+

Strategie-Coaching

Jetzt bewerben: Business-Analyse und Strategie-
Telefoncoaching (kostenlos) >
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Flexible Beharrlichkeit
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Modelling of
Fxcellence




Marcel
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rehler Nummer 1

® Keine vernunftige RECHERCHE:

Um deine Coaching-Chance zu Uberprifen, musst du eine Recherche machen, die dazu

fuhrt, dass du von den bestehenden Playern lernst und lhre Fehler von Anfang an
vermeliden kannst.

Das funktioniert jedoch nur, wenn du dich informierst und dir klar machst: WAS, WIE
und WARUM es jetzt gerade schon funktioniert.

Gehe in bestehende Markte, sonst wird es sehr teuer fur dich!

1.Teil:
Inhaltlicher
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Deshalb als Tipp fur dich, die folgenden Informationen zu
recherchieren:

* Welche Blogs, Webseiten gibt es zu deinem Themar
* Wer sind die Mitbewerber, welche Online-Marketing Elemente setzen Sie ein?
* Welche Artikel/Presseberichte gab es in letzter Zeit zu deinem Thema?

* Welche Statistiken findest du Uber deinen Markt/




Fehler Nummer 2
Keine echte POSITIONIERUNG

Mochtest du lieber in allen Dingen ein ,,bisschen” konnen, oder DER Experte in einer bestimmten

Sache sein. Am Anfang ist es wahnsinnig wichtig sich klar zu positionieren. Dazu hilit das Generalist
vs. Spezialist-Modell extrem werter. (ndchste Folie)

Wichtiger Input: Du musst dich nicht unbedingt durch eine Fahigkert spezialisieren, du kannst dich

auch mit einer generellen Fahigkert (Bsp.: Coaching) auf eine bestimmte Kundengruppe positionieren

(Bsp.: Menschen nach Trennung). Ohne diese Positionierung wirst du jedoch jeden Tag Geld una
Peicfidclle Kinden verprennen . ..

Umso klarer deine Positionierung ist, desto klarer kannst du

den Menschen / deinen Kunden am Ende auch helfen! ,Jﬁaftﬁci,!;r

Rahmen
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O Deln Marketing

viel einfacher, Kunc

en zu generieren.

spezialist / Experte

st leistungstahiger, Ges

brache aussagekraftiger und es Ist

O Es Ist schwer, In einerVielzahl von Dingen der Beste zu sein, aber es Ist

viel leichter, der Beste In einem konkre

en Nischen-Bereich zu sein!

Das grofte Geld im Coaching-Business kommt, wenn Du ,der

Spezialist/Experte in Deiner Nische" bist

Marcel
chlee
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® Nicht genug GEDULD!

Ja, es mag dich vielleicht schocken, aber Geduld ist eigentlich der grof3te |, Flaschenhals™, bel

den meisten Menschen, die ein Coaching-Business autbauen wollen. Ich meine damit nicht
2 Jahre lang darauf zu ,,warten”, bis Kunden kommen. Sondern ein System zu verfolgen,

dieses dann auch fertigzustellen und dann darauf zu vertrauen, dass es funktioniert.

Denn nochmal: ts schertert eigentlich nie am System, denn das System funktioniert.

Wusstest du folgendes? Manche Kunden kaufen erst nach 7 Monaten, nachdem sie das erste Mal in

Kontakt mit euch getreten sind... Es liegt extrem viel Potenzial auf der Strafte, wenn man dran bleibt!

1. Tell:
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rehler 1: Recherche

=

Fehier 2: Positionierung

+
Fehier 3: Geduld

Wenn du diese 3 Fehler NIGHT machst, steht deinem
GCoaching-Erfolg fast nichts mehr im Weg!
Marcel

chlee Rahmen
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Der Einzelnandel stirbt langst nicht: Dennocn
Steigt der e-Commerce Anteil kontinuierlich

Umsatzverteilung: Online vs. Offline

Umsatzverteilung: Offline-Handel und e-Commerce in Deutschland’

1.Teil:

2012 2013 2014 2015 2016 Inhaltlicher
Rahmen
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Aus jeder Coaching-
erschaffen

Dienstleistung kann man ein hochpreisiges Angebot

Perfekt geeignet fur Privatkunden, Coaching, Beratung,

jeder Art

profitiere”

Dlenstleistungen

Vorteil des digitalen Markt: gunstiger Einstieg und
Mach es nur ein bisschen besser als alle Anderen und

1. Tell:
Inhaltlicher
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Die Aufzeichnung des ersten Irainings wird im Laufe des
heutigen lages auf der folgenden Seite online gestellt:

o¢ hit.ly/ce-aufzeichnung1

rce .o ] Inhaltlich
?ﬁleé Nachste Woche Montag um || Uhr geht es weiter! “th‘;2n°’
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